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Rapports - Rentabilité des contrats par mois

Les droits à activer :
Commercial

Rapports - Rentabilité des contrats par mois
Les collaborateurs de ce groupe ne voient que les collaborateurs dont ils sont
directement managers
Les collaborateurs de ce groupe ne voient que les collaborateurs dont ils sont
managers ET en cascade, ceux managés en dessous de ces collaborateurs

Ce rapport se présente sous la forme d’un tableau.

Il présente plusieurs informations clés mois par mois, synthétisées par contrats (affaires) et par
clients :

la référence interne et l'objet
la liste des collaborateurs affectés et des commerciaux
le coût (PRJ, achat de sous-traitance, achat de produit revendu,..)
les charges en plus
les frais
le CA de production
le CA facturé
les frais refacturables
la marge
la rentabilité (en %)
les PCA (produits constatés d'avance) et les FAE (factures à émettre)

Votre chiffre d’affaire mensuel est un bon indicateur de votre activité, il vous permet de constater
l’évolution de votre activité mais également sa saisonnalité.

https://docs.veryswing.com/_detail/vsa:rapport_rentabilite_contrats_mois.png?id=vsa%3Arapports_-_rentabilite_des_contrats_par_mois
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Options de filtrage

Le filtre permet de choisir :

Le commercial
une plage d'année et de mois.
les entités à consolider.
un éventuel client spécifique.
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